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ДОГОВОР № ТД-18000
ОБ ОКАЗАНИИ ДИЛЕРСКИХ УСЛУГ И ПОСТАВКЕ ОБОРУДОВАНИЯ ПАРТИЯМИ
	г. Ижевск


	_________________2018 г.


ООО Торговый Дом "Альтернативная энергия", именуемое в дальнейшем Поставщик, в лице директора Крылова Дмитрия Александровича, действующего на основании Устава, с одной стороны, и ___________________________________________ в лице ___________________________________, действующий на основании ____________________, именуемое в дальнейшем Дилер, с другой стороны, заключили настоящий Договор о нижеследующем:

1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА
1.1. Поставщик передает в собственность Дилеру вихревые индукционные нагреватели «ВИН» и другое оборудование на условиях, предусмотренных настоящим Договором, в количестве, ассортименте, комплектности, предусмотренных Спецификациями на поставку оборудования, а Дилер принимает и оплачивает оборудование, а также оплачивает консультационные услуги, касающиеся шефмонтажа и пуско-наладочных работ.
1.2. Количество, ассортимент и стоимость поставляемого оборудования указываются в Спецификациях на поставку оборудования, являющихся неотъемлемой частью настоящего Договора. Перечень оборудования, поставляемого по настоящему Договору, может быть изменен или дополнен по соглашению сторон.
1.3. Оборудование передается Дилеру для его последующей реализации на Территории ____________________________
1.4. Настоящий договор является самостоятельной коммерческой сделкой, условия которой определяются с учетом положений настоящего договора и оформляются отдельным комплектом документации (Спецификации на поставку партии оборудования, накладные, счет-фактуры и пр.). Расчеты сторон производятся по каждой партии оборудования отдельно.
2. ОСНОВНЫЕ ПОНЯТИЯ

2.1. Дилер - это индивидуальный предприниматель или юридическое лицо, которое закупает оборудование у Поставщика оптом и торгует им впоследствии либо мелкооптовыми партиями, либо в розницу.
2.2. Покупатель - гражданин, имеющий намерение заказать или приобрести, либо заказывающий, приобретающий у Поставщика/Дилера или использующий оборудование исключительно для личных, семейных, домашних и иных нужд, не связанных с осуществлением предпринимательской деятельности; а также юридическое лицо, приобретающее оборудование у Поставщика/Дилера для использования в предпринимательской деятельности или в иных целях, не связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным использованием. 
2.3. Спецификация на поставку оборудования - акт, согласованный Поставщиком и Дилером, исходя из производственных и технических возможностей Изготовителя и (или) Поставщика, содержащий перечень подлежащего поставке оборудования, в котором указаны ассортимент, количество, комплектность, цена за единицу оборудования, общая стоимость оборудования согласно Приложению № 3 к настоящему Договору. В Спецификации на поставку оборудования может быть предусмотрен иной срок поставки, в отличие от срока, установленного настоящим Договором.

2.4. Дилерская скидка - условие настоящего Договора, определяющее расчет цены оборудования для Дилера, зависящее от количества поставляемого оборудования, определяемого Спецификацией на поставку оборудования. Дилерские скидки определяются в Приложении № 1 к настоящему Договору. Дилерская скидка может быть изменена в одностороннем порядке путем размещения новых скидок на официальном сайте.
2.5. Заявка Дилера на поставку оборудования - заблаговременно заявленное в письменной форме, согласно Приложению № 2 к настоящему Договору, намерение Дилера приобрести необходимое ему оборудование в количестве, ассортименте и в течение желательного срока.
2.6. Территория -земельный участок, определяемый границами субъекта РФ или муниципального образования, в пределах которого Дилер имеет право реализовывать поставляемое оборудование.
3. ТЕРРИТОРИЯ

3.1. Поставщик вправе назначать другого Дилера на Территории для реализации оборудования, указанного в Приложении №1 к настоящему Договору. 

3.2. Дилер обязуется не продавать оборудование вне Территории, а также не продавать оборудование лицам, которые намерены осуществлять прямо или косвенно реализацию оборудования третьим лицам, находящимся вне Территории.

3.3. Дилер обязуется не продавать оборудование третьим лицам вне Территории, а также не продавать оборудование лицам, которые намерены осуществлять прямо или косвенно реализовывать оборудование вне Территории.
3.4. Любой запрос или заказ на оборудование Поставщика, полученный Дилером от третьих лиц, находящихся за пределами Территории, должен быть направлен Поставщику не позднее чем на следующий день с момента получения соответствующего запроса или заказа.
3.5. Без предварительного согласия Поставщика Дилер не вправе прямо или косвенно за счет своего участия или иным образом продвигать оборудование или организовывать филиалы и представительства, а также другие места для реализации оборудования за пределами Территории.

4. ЦЕНА ОБОРУДОВАНИЯ И ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ

4.1. Цена единицы оборудования, составной части оборудования, комплектующих изделий и общая стоимость оборудования указывается в Спецификациях на поставку партии оборудования.

4.2. Поставляемое оборудование НДС не облагается. Стоимость картонной упаковки (тары) включается в цену оборудования и Дилером отдельно не оплачивается.

4.3. Оборудование должно быть оплачено Дилером путем внесения предоплаты в размере 100% от общей стоимости оборудования, указанной в Спецификации на поставку партии оборудования, в течение 5 рабочих дней с момента выставления счета на оплату оборудования, подлежащего поставке, если иное не указано в Спецификации на поставку оборудования.

4.4. Оплата стоимости оборудования, указанного в Спецификации на поставку оборудования, осуществляется в безналичном порядке путем перечисления денежных средств на расчетный счет Поставщика. 

4.5. Денежные средства перечисляются по реквизитам, указанным в разделе 15 «Адреса и реквизиты Сторон» настоящего Договора, если иные реквизиты не указаны в выставленном Поставщиком счете на оплату оборудования.

4.6. Обязательство Дилера по оплате оборудования считается исполненным в момент зачисления денежных средств на расчетный счет Поставщика.

4.7. За выполнение обязательств по настоящему Договору, Поставщик предоставляет Дилеру Дилерскую скидку согласно Приложению № 1 к настоящему Договору. Дилерская скидка не предоставляется и не учитывается при приобретении установки «ВИН» или выставочного стенда в рекламных целях, согласно п. 5.5.1. настоящего Договора. 
4.8. В случае, когда договор заключается между Поставщиком и Покупателями, выплата вознаграждения производится, по мере поступления платежей. Основанием для выплаты вознаграждения Дилеру является акт, подписанный сторонами. В акте указываются наименование покупателей, объем и общая стоимость оборудования Поставщика, проданного при посредничестве Дилера и оплаченного Покупателями.

5. ПРАВОВОЙ СТАТУС ДИЛЕРА
5.1. Дилер закупает оборудование у Поставщика и продает их третьим лицам от своего имени и за свой счет. Дилер не может совершать сделки от имени Поставщика, Изготовителя или какого-либо из их дочерних предприятий.

5.2. В период действия настоящего Договора Дилер имеет право именовать себя «Официальный дилер ООО Торговый Дом "Альтернативная энергия" на Территории.

5.3. Дилер имеет право представлять интересы Поставщика путем поиска Покупателей оборудования и ведения переговоров с потенциальными Покупателями.

5.4. Дилер имеет право по своему усмотрению заключать субдилерские договоры, не нарушая при этом настоящего Договора.

5.5. Дилер обязуется:
5.5.1. Использовать одну установку «ВИН» или выставочный стенд для рекламных целей.
5.5.2. Приобретать оборудование, указанное в Приложении № 1 к настоящему Договору, только у Поставщика.
5.5.3. Обеспечивать продажи оборудования на Территории, действуя добросовестно в интересах Поставщика. 
5.5.4. В течение 10 рабочих дней с момента подписания настоящего Договора разработать с Поставщиком типовой договор на поставку оборудования и договор розничной купли-продажи оборудования. 
5.5.5. Регистрировать всех Покупателей в Журнале учета покупателей. Копия Журнала является документом, подтверждающим посредничество Дилера в случае заключения договора непосредственно между Поставщиком и Покупателями. 
5.5.6. Предоставлять Покупателям Опросные листы согласно Приложению № 4 к настоящему Договору при заключении договоров поставки или розничной купли-продажи. Опросный лист также является подтверждающим документом в отношениях сторон по настоящему договору.
5.5.7. Добросовестно и надлежащим образом исполнять обязательства по настоящему Договору от направления Заявки Дилера до приемки оборудования, поставленного в соответствии со Спецификацией на поставку оборудования.
5.5.8. Не менее одного раза в год участвовать в выставках оборудования и привлекать для участия в них представителей Поставщика и Изготовителя.
5.5.9. Оказывать Поставщику содействие в организации и проведении на Территории выставок оборудования путем предоставления информации о планируемых выставках, сроках и месте их проведения, стоимости участия. 
5.5.10. Представлять интересы ООО ТД «Альтернативная энергия», ООО «Альтернативная энергия» при выявлении фактов некомплектности или не качественности оборудования, поставленного ООО ТД «Альтернативная энергия», ООО «Альтернативная энергия» Покупателю, во всех случаях, когда Дилер расположен в относительной близости от места нахождения Покупателя независимо от посредничества Дилера.

5.5.11. Соблюдать авторские и патентные права на оборудование, на способы ее производства, принадлежащие Изготовителю, использовать логотипы Изготовителя, этикетки и прочие атрибуты, предпринимать все надлежащие меры для недопущения нарушения авторских и патентных прав Изготовителя.
5.5.12. Информировать Покупателей об авторских и патентных правах Изготовителя на оборудование, на способы ее производства и об ответственности за их незаконное использование.
5.5.13. Информировать Поставщика обо всех нарушениях авторских и патентных прав Покупателями и третьими лицами, ставших известными Дилеру независимо от степени достоверности источника информации.
5.5.14. Предоставлять Покупателям необходимую и достоверную информацию о реализуемом оборудовании, обеспечивающую возможность их правильного выбора: сведения об основных потребительских свойствах оборудования; сведения о гарантийных сроках и основаниях их приостановления и прекращения; правила и условия эффективного и безопасного использования оборудования; информацию об энергетической эффективности оборудования; адрес (место нахождения), фирменное наименование (наименование) Изготовителя; информацию о сертификации соответствия оборудования требованиям нормативным документам.
5.5.15. Обеспечивать высокий уровень профессиональной подготовки своих торговых представителей, которым будет поручено осуществлять реализацию оборудования.
5.5.16. Обеспечивать хранение оборудования на складах и в складских помещениях в надлежащем техническом состоянии с поддержанием условий, необходимых для хранения оборудования, в соответствии с требованиями, изложенными в Руководстве по эксплуатации.
5.5.17. Надлежащим образом и добросовестно выполнять рекомендации и требования Поставщика или его представителей, касающиеся организации торговли, хранения оборудования на складе или в складских помещениях, поддержания необходимого запаса оборудования, подготовки персонала и т.д.

5.5.18. Осуществлять на регулярной основе посещение официального сайта Поставщика и Изготовителя с целью поддержания сведений о стоимости оборудования, комплектации, условий предоставления дилерских скидок в актуальном состоянии.

5.5.19. Осуществлять без привлечения представителей Поставщика и Изготовителя работу по определению мощности оборудования для целей конечного Покупателя, претензионную работу с Покупателями. Привлечение представителей Поставщика и (или) Изготовителя для обработки претензий конечных Покупателей, определения мощности оборудования для целей конечного Покупателя, за исключением случаев отправки на электронную почту заполненных Опросных листов, может служить основанием для индивидуального уменьшения Дилерской скидки, оформляемым односторонним актом Поставщика. 
6. ОБЯЗАННОСТИ ПОСТАВЩИКА
6.1. Предоставлять Дилеру на безвозмездной основе необходимые рекламные и ознакомительные материалы(каталоги, видеоролики, рекламная продукция в электронном виде)дающие представление об Изготовителе, основных видах его деятельности, выпускаемом оборудовании и предлагаемых услугах. Указанные материалы передаются Дилеру в течение 10 рабочих дней после заключения настоящего Договора, а в дальнейшем они будут передаваться в течение 10 рабочих дней после получения соответствующего запроса от него.
6.2. Своевременно информировать Дилера о появлении у Изготовителя новых моделей оборудования и их стоимости.
6.3. Предоставлять Дилеру по его запросу на согласованных условиях техническую документацию, необходимую для реализации оборудования, давать консультации, оказывать устную техническую помощь при условии соблюдения Дилером своих обязанностей.

6.4. Поставлять Дилеру оборудование на условиях предусмотренных настоящим Договором, Спецификациями на поставку оборудования (количество, ассортимент, срок поставки и т.д.) исходя из Заявок Дилера.
6.5. Назначить ответственное лицо, представляющее интересы Поставщика в отношениях с Дилером, в связи с исполнением настоящего Договора.
7. СРОКИ И УСЛОВИЯ ПОСТАВКИ И ПРИЕМКИ ТОВАРОВ

7.1. Поставка оборудования по настоящему Договору осуществляется партиями на основании Спецификаций на поставку оборудования исходя их Заявок Дилера. Заявка Дилера направляется в адрес Поставщика в письменной форме посредством электронной почты, факсимильной связи или заказным почтовым отправлением. Отправка Заявки Дилера не по утвержденной форме и (или)с использованием телефонной связи, электронной почты, Skype, ICQ не допускается.
7.2. При наличии у Поставщика возможности поставки оборудования в соответствии с Заявкой Дилера Стороны подписывают Спецификацию на поставку оборудования на условиях (количество, ассортимент, срок поставки), указанных в Заявке Дилера. Подписание Спецификации на поставку оборудования допускается путем сканирования Спецификации на поставку, подписанную со стороны Дилера и подписанием копии данной Спецификации со стороны Поставщика. Оригинал Заявки Дилера и Спецификации на поставку оборудования подлежит отправке Поставщику по почте на следующий день после подписания Поставщиком Спецификации.
7.3. При отсутствии у Поставщика возможности поставки оборудования на условиях, указанных в Заявке Дилера, Стороны разрабатывают и подписывают Спецификацию на поставку оборудования на согласованных условиях.
7.4. В случае отсутствия необходимого оборудования на складе, Изготовитель в течение 15 рабочих дней, исчисляемых со дня, следующего за днем зачисления денежных средств на расчетный счет Поставщика, изготавливает оборудование и проводит испытания в соответствии с п. 8.1. настоящего Договора. Не позднее чем на следующий день после проведения испытаний оборудования, Поставщик уведомляет Дилера по факсу или электронной почте о готовности оборудования к передаче Перевозчику для отправления Дилеру.
7.5. В случае наличия необходимого оборудования на складе Поставщик незамедлительно уведомляет Дилера по факсу или электронной почте о готовности оборудования к передаче Перевозчику для отправления Дилеру.
7.6. Доставка оборудования в пункт назначения осуществляется профессиональным Перевозчиком - ООО "Желдорэкспедиция". Дилер вправе самостоятельно выбрать Перевозчика в случае, если в Заявке Дилера содержится отметка о предпочтительном Перевозчике. 
7.7. Нарушение Дилером срока оплаты оборудования является основанием для приостановления сроков поставки оборудования, установленных Спецификацией на поставку оборудования, п. 7.11 и п. 13.10. настоящего Договора, на соответствующее число календарных дней просрочки исполнения обязательства Дилером. 
7.8. Поставщик обязан уведомить Дилера по телефону, Skype или электронной почте о времени сдачи оборудования Перевозчику и предполагаемом времени доставки в соответствии с данными Перевозчика. 
7.9. Расходы по затариванию оборудования в деревянную обрешетку, перемещению оборудования по территории склада Поставщика до места погрузки, погрузке оборудования в транспорт Перевозчика, перевозке оборудования в пункт назначения и отгрузке оборудования производятся за счет Дилера.
7.10. Право собственности на оборудование по настоящему Договору переходит от Поставщика к Дилеру с момента передачи оборудования Перевозчику. Риск случайной гибели или случайного повреждения оборудования переходит к Дилеру с момента передачи Поставщиком оборудования Перевозчику.
7.11. Оборудование, подлежащее поставке в соответствии со Спецификацией на поставку оборудования, должно быть доставлено Дилеру(Получателю) в течение 30 рабочих дней с момента подписания Сторонами Спецификации на поставку оборудования, если иной срок поставки не определен в Спецификации на поставку оборудования. Оборудование по настоящему Договору поставляется партиями в количестве, комплектности и ассортименте, установленными Спецификациями на поставку оборудования.
7.12. Датой поставки считается дата доставки оборудования на склад Дилера (Получателя).
7.13. В случае задержки поставки оборудования не более 15 рабочих дней, исчисляемых со дня, следующего за последним днем, когда в соответствии с п. 7.11. настоящего Договора или Спецификацией на поставку оборудования, оборудование должно было быть передано Дилеру, и (или) истечении срока действия настоящего Договора, установленного п. 13.10.,Дилер не вправе требовать возврата уплаченных денежных средств и отказаться от принятия оборудования.
7.14. Поставка оборудования может осуществляться путем его доставки в соответствии с отгрузочными разнарядками Дилера, содержащими наименование и реквизиты Получателя оборудования, адрес доставки, наименование и количество оборудования, подлежащего доставке Получателю. 

7.15. Приемка оборудования по количеству осуществляется в соответствии с Инструкцией о порядке приемки продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления по количеству, утвержденной Постановлением Госарбитража СССР от 15.06.1965г. № П-6.
7.16. Приемка оборудования по качеству осуществляется путем внешнего осмотра. При обнаружении скрытых недостатков оборудование «ВИН» подлежит диагностике заводом-изготовителем в соответствии с  п. 8.10 - 8.14 настоящего Договора.
7.17. В случае несоответствия положений Инструкции № П-6 условиям настоящего Договора применяются правила настоящего Договора.
7.18. Дилер обязан уведомить Поставщика о недостаче оборудования, составных частей оборудования и (или) комплектующих изделий, несоответствия качества оборудования требованиям стандартов и условиям настоящего Договора не позднее 24 часов после обнаружения недостачи и (или) несоответствия качества. Уведомление Поставщика должно быть осуществлено по телефону и электронной почте. 
7.19. Вызов представителя иногороднего Поставщика является обязательным. 
7.20. В случаях обнаружения при приемке оборудования недостачи, несоответствия качества оборудования требованиям стандартов и условиям настоящего Договора, Дилер направляет Поставщику заказным письмом претензию в срок, не превышающий 3 рабочих дней с момента подписания акта приемки оборудования. Предъявление претензии к Поставщику осуществляется в соответствии с Инструкциями № № П-6 и П-7, указанными в п.7.16. и п.7.17. настоящего Договора.
7.21. В течение 14 рабочих дней с момента получения претензии Поставщик и (или) Изготовитель обязан вынести заключение и уведомить Дилера о своем согласии или несогласии с требованиями, изложенными в претензии. В случае согласия с требованиями Дилера, Поставщик в течение 15 рабочих дней с момента вынесения заключения обязан передать оборудование Перевозчику для отправления Дилеру, уведомив последнего согласно п. 7.8. настоящего Договора.
7.22. Если Поставщик передал недопоставленное количество оборудования и (или) комплектующие изделия по истечении срока, установленного п. 7.13. настоящего Договора, Поставщик возмещает расходы, реально понесенные Дилером в результате такой просрочки. Упущенная выгода возмещению не подлежит. 
7.23. При выявлении излишков принятого оборудования и (или) комплектующих изделий Дилер незамедлительно сообщает об этом Поставщику.
7.24. Дилер имеет право предъявлять претензии к Поставщику в отношении качества и количества оборудования только при условии отсутствия вины Перевозчика.
8. КАЧЕСТВО, КОМПЛЕКТНОСТЬ, ГАРАНТИИ
8.1. Изготовитель проводит испытания изготовленного оборудования. Результаты испытаний фиксируются в протоколе испытаний (маршрутный лист) и переносятся в виде штампа ОТК в Руководство по эксплуатации и монтажу оборудования (далее - Руководство по эксплуатации).
8.2. Поставщик передает оборудование в технически исправном состоянии, свободным от прав третьих лиц, надлежащего качества,  соответствующего ТУ 3442-001-89969455-2009 в количестве и комплектности согласно Спецификации на партию оборудования.
8.3. Гарантийный срок на вихревой индукционный нагреватель (ВИН) составляет 24 месяца.
8.4. Гарантийный срок на составные части оборудования и комплектующие изделия (шкаф управления, насос циркуляционный, группа безопасности, краны шаровые, фильтр сетчатый, одноканальный измеритель-регулятор температуры, преобразователь термоэлектрический в мягкой изоляции, датчик потока) составляет 6 месяцев. 
8.5. Гарантийные сроки, установленные п. 8.3., 8.4. настоящего Договора, исчисляются с момента продажи Дилером оборудования Покупателю. 

8.6. Гарантийный срок, установленный п. 8.3. настоящего Договора, продлевается на период, когда Покупатель не мог пользоваться оборудованием из-за обнаруженных в оборудовании недостатков, при условии, что Поставщик был извещен Дилером об обнаружении недостатков в соответствии с п. 7.19 настоящего Договора.

8.7. Гарантийные сроки, установленные п. 8.3.,8.4. настоящего Договора, не распространяется на поставляемое оборудование, составные части оборудования и комплектующие изделия, при наличии хотя бы одного из следующих случаев:
8.7.1. отсутствие всех необходимых, надлежащим образом оформленных сопроводительных и эксплуатационных документов;
8.7.2. изделие не укомплектовано в соответствии с договором поставки и (или) со спецификацией;
8.7.3. имеются повреждения и (или) разрушения изделия, консервации, покрытий, вызванные несоблюдением потребителем и (или) привлеченными организациями (лицами) правил транспортирования, погрузки-разгрузки, монтажа, ремонта, обслуживания, эксплуатации, хранения оборудования, указанных в руководстве по эксплуатации;
8.7.4. при эксплуатации изделие испытывало превышения нагрузок, указанных в руководстве по эксплуатации (эти данные должны быть зафиксированы в эксплуатационных документах);
8.7.5. пускозащитное оборудование смонтировано без соблюдения правил электробезопасности и (или) отрегулировано на нагрузку, превышающую допустимую, указанную в руководстве по эксплуатации;
8.7.6. контрольные осмотры, техническое обслуживание в течение гарантийного срока не производились в объеме и сроки, указанные в руководстве по эксплуатации и (или) их выполнение не подтверждено записями в приложениях 6, 7 Руководства по эксплуатации;
8.7.7. в качестве теплоносителя использовалась жидкость, в содержании которой имелись примеси;
8.7.8. производились несанкционированные (неразрешенные) изготовителем вскрытие, перекомплектация изделия, ремонтное вмешательство по восстановлению его работоспособности, ремонт оборудования у другого лица, модификация и (или) разборка узлов оборудования.

8.8. Покупатель и (или) Дилер не имеют права предъявлять претензии к Поставщику и (или) Изготовителю в отношении качества оборудования, составных частей оборудования, комплектующих изделий при естественном износе; предъявлять требования, связанные с недостатками комплектующего изделия или составной части оборудования, при их обнаружении по истечении гарантийного срока, установленного для них п. 8.4. настоящего Договора, но в течение гарантийного срока на вихревой индукционный нагреватель «ВИН», установленного п.8.3. настоящего Договора.
8.9. При обнаружении неработоспособности оборудования в течение гарантийных сроков, Дилер обязан принять оборудование Покупателя и отправить оборудование за свой счет на диагностику по адресу завода-изготовителя приложением претензии с описанием неисправности по установленной форме. Дилер обязан поставить в известность Покупателя о действиях Изготовителя при получении оборудования для диагностики, а Покупатель должен подписать заявление о проведении диагностики. Оборудование подлежит отправке в деревянной обрешетке во избежание дополнительной поломки за счет Дилера. На время диагностики, ремонта, замены неисправного оборудования аналогичное оборудование взамен не предоставляется.
8.10. Диагностика проводится в течение двух рабочих дней, следующих за днем получения неисправного оборудования. Для диагностики оборудования завод-изготовитель выделяет не менее трех человек из своего штата.
8.11. Диагностика оборудования сопровождается обязательной фотосъемкой оборудования. В ходе диагностики оборудование «ВИН» подлежит вскрытию (разрезанию). Результаты диагностики оборудования отражаются в акте дефектации по форме, утвержденной заводом-изготовителем за подписью не менее трех специалистов. 
8.12. В случае выявления вины завода-изготовителя при изготовлении, сборке оборудования «ВИН», завод-изготовитель принимает решение о ремонте или замене вышедшего из строя оборудования. Доставка исправного оборудования осуществляется ранее выбранной транспортной компанией за счет завода-изготовителя. 
8.13. В случае выявления вины Покупателя, проявившемся в нарушении правил монтажа, эксплуатации, хранения и т.д. ремонт и замена оборудования производится за счет Покупателя. О результатах диагностики уполномоченный представитель завода-изготовителя сообщает удобным для Покупателя способом. Акт дефектации вместе с  фотоотчётом подлежит отправке на адрес электронной почты Покупателя. В случае несогласия Покупателя производить ремонт и замену оборудования, Покупатель обязан осуществить доставку неработоспособного «ВИН» за свой счет в течение месяца со дня подписания акта дефектации. По истечении месяца оборудование, не подлежащее ремонту, утилизируется в установленном порядке.
9. МАРКЕТИНГ

9.1. Дилер осуществляет деятельность в области рекламы оборудования, продвижения оборудования на рынок, связей с общественностью, исследования рынка и обучения торгового персонала.
9.2. Дилер и представители Поставщика осуществляют видеоконференции посредством сети Интернет по мере необходимости, но не менее двух раз в год для обсуждения вопросов, касающихся рекламы, продвижения оборудования на рынок, связей с общественностью и других вопросов, связанных с маркетингом.
9.3. Поставщик вправе извещать Дилера своей политике в области маркетинга, о своих программах по продвижению оборудования на рынок, концепциях и мероприятиях по рекламе.

10. КОНКУРЕНЦИЯ
10.1. Дилер обязуется как прямо, так и косвенно (путем своего участия или оказания влияния на другие организации, а также путем создания филиалов или других мест для реализации оборудования в пределах или за пределами Территории, производства, продажи, лизинга или другим способом) не заниматься распространением товаров, которые аналогичны или подобны оборудованию, продаваемым Поставщиком.

10.2. Отступление от положений п. 10.1 настоящего Договора возможно после получения письменного согласия Поставщика или внесения изменений в настоящий договор.В случае наличия каких-либо сомнений или неуверенности, следует ли считать тот или иной случай конкурентным с вышеупомянутой точки зрения, Дилер обязан до принятия соответствующего решения провести предварительную консультацию с Поставщиком и незамедлительно направить письменный запрос заказным почтовым отправлением.
11. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ  СТОРОН

11.1. При неисполнении или ненадлежащем исполнении обязательств, установленных настоящим Договором, Стороны несут ответственность в порядке, предусмотренном действующим законодательством РФ и настоящим Договором.

11.2. В случае, если Покупатель самостоятельно выбрал оборудование, не заполняя Опросный лист и (или) без учета профессиональных рекомендаций Поставщика и (или Дилера), изложенных в Коммерческом предложении, относительно необходимой мощности оборудования по отношению к объемам отапливаемого помещения, мощности существующей отопительной системы, и других параметров, влияющих на правильность подбора оборудования и, если выбранное Покупателем оборудование, вследствие установки не будет отвечать требованиям Покупателя, но будет являться полностью исправным, Поставщик имеет право отказать Дилеру в возврате уплаченной по настоящему Договору предоплаты.

11.3. Поставщик и Изготовитель не несут ответственности за неполадки и неисправности Оборудования, если они произошли в результате несоблюдения Дилером и (или) Покупателем условий хранения, эксплуатации, обслуживания, установленных в Руководстве по эксплуатации и другой технической документации на оборудование, а также в случае порчи (в том числе уничтожения) заводских пломб на Оборудовании. При выявлении вины Дилера, ответственность перед конечным Покупателем несет Дилер.
11.4. Уплата любых неустоек, штрафов, пеней, предусмотренных законодательством РФ и/или настоящим Договором за нарушение взятых на себя обязательств, не освобождает Стороны от исполнения этих обязательств, а также от возмещения убытков, причиненных этим нарушением обязательств.

11.5. За пользование чужими денежными средствами вследствие их неправомерного удержания, уклонения от их возврата, иной просрочки в их уплате либо неосновательного получения или сбережения за счет другого лица подлежат уплате проценты на сумму этих средств, в размере 0,01% от суммы денежных средств, подлежащих возврату за каждый день просрочки. Проценты за пользование чужими денежными средствами взимаются по истечении 10 дней с момента получения должником письменного требования кредитора о возврате денежных средств.

11.6. Незаконное копирование способа и устройства для нагрева жидкостей (устройство ВИН) преследуется законодательством Российской Федерации.

12.  ФОРС - МАЖОР

12.1. Стороны освобождаются от ответственности за частичное или полное неисполнение обязательств по настоящему Договору, если оно явилось следствием обстоятельств непреодолимой силы (пожара, наводнения, землетрясения и других стихийных бедствий, также военных действий и эмбарго и т.п.), возникших после подписания настоящего Договора.

12.2. Сторона, ссылающаяся на обстоятельства непреодолимой силы, обязана в письменной форме незамедлительно уведомить другую Сторону о начале, ожидаемом сроке действия и прекращении указанных обстоятельств. Факты, содержащиеся в уведомлении, должны быть подтверждены торговой палатой соответствующей Стороны.

12.3. Не уведомление или несвоевременное уведомление лишает виновную Сторону права на освобождение от ответственности за неисполнение обязательств вследствие указанных обстоятельств.

12.4. В случае возникновения обстоятельств непреодолимой силы сроки исполнения обязательств по настоящему Договору приостанавливаются. Со дня прекращения обстоятельств, послуживших основанием приостановления сроков исполнения обязательств по настоящему Договору, течение сроков продолжается.

12.5. Если обстоятельства непреодолимой силы продолжают действовать более трех месяцев, то любая из Сторон вправе расторгнуть настоящий Договор в одностороннем порядке. При этом денежные средства, полученные в соответствии с п. 4.3. настоящего Договора, подлежат возврату Дилеру в течение 10 дней с момента предъявления последним соответствующего требования.

13.  ПРОЧИЕ УСЛОВИЯ

13.1. По мере необходимости Стороны будут обмениваться информацией для рассмотрения хода выполнения настоящего Договора и выработки соответствующих мероприятий для дальнейшего расширения продажи оборудования.

13.2. В случае изыскания Дилером возможностей расширения ассортимента оборудования или рынков ее сбыта, настоящий Договор между Поставщиком и Дилером может быть расширен как в отношении оборудования, так и в отношении Территории.

13.3. Вся информация по настоящему Договору, дополнительным соглашениям к нему, Спецификациям на поставку партии оборудования является конфиденциальной и может быть использована Сторонами только для целей, предусмотренных настоящим Договором. Такая информация может быть передана одной Стороной третьим лицам только с письменного согласия другой Стороны.

13.4. Стороны обязуются сохранять коммерческую тайну, которая может стать известна одной из Сторон в связи с исполнением настоящего Договора. К коммерческой тайне относится любая информация, которая: при сообщении была охарактеризована как представляющая коммерческую тайну; не является общедоступной; представляет коммерческий интерес или дает конкурентные преимущества.

13.5. Договоры купли-продажи оборудования на Территории, заключаются либо между Поставщиком и Дилером, либо между Поставщиком и Покупателем.

13.6. Стороны обязуются разрешать все возникающие спорные вопросы и разногласия, которые могут возникнуть при осуществлении прав и обязанностей по настоящему Договору, путем взаимных переговоров.

13.7. В случае не достижения согласия по спорным вопросам, споры по настоящему Договору при его исполнении и расторжении будут рассматриваться в Арбитражном суде Удмуртской Республики. При этом соблюдение претензионного порядка является обязательным условием для рассмотрения споров в Арбитражном суде УР. Срок рассмотрения претензий - 10 дней с момента ее предъявления.
13.8. Все дополнения и изменения к настоящему Договору должны быть составлены в двух экземплярах в письменной форме и подписаны обеими Сторонами.

13.9. Во всем остальном, что не предусмотрено настоящим Договором, Стороны руководствуются гражданским законодательством РФ.

13.10. Настоящий Договор вступает в силу с момента подписания и действует до 31.12.2018 года. Если ни одна из Сторон не позднее двух месяцев до истечения срока действия настоящего Договора не направит письменного заявления о своем желании расторгнуть настоящий Договор или изменить его условия, последний автоматически продлевается на прежних условиях на следующие 12 месяцев.

13.11. Окончание срока действия Договора не прекращает обязанность Поставщика по восполнению недопоставки оборудования и обязанность Дилера осмотреть и принять оборудование.

14.  ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ

14.1. Настоящий Договор составлен на 11 листах, в двух экземплярах, имеющих одинаковую юридическую силу, по одному экземпляру для каждой из Сторон.

14.2. Сообщения, направленные с использованием факсимильной связи, электронной почты должны иметь реквизиты источника отправления с тем, чтобы была возможность установить достоверность содержащейся в них информации. Сторона, направившая сообщение по факсу, должна предоставить другой Стороне оригинал документа в течение 10 дней с момента отправления сообщения по факсу.

14.3. Права требования по настоящему Договору могут быть переданы третьим лицам одной Стороной только с письменного согласия другой Стороны.

14.4. Стороны обязуются незамедлительно уведомлять друг друга об изменении юридического, почтового адреса, банковских реквизитов с момента их изменения.

15. АДРЕСА И РЕКВИЗИТЫ, ПОДПИСИ СТОРОН

	Поставщик:

ООО ТД «Альтернативная энергия»

Удмуртская Республика г.Ижевск, ул. Марата 3

р/с 40702810868000099641Удмуртское отделение №8618

ОАО «Сбербанк России» г. Ижевск

к/с 30101810400000000601 

БИК 049401601
ИНН 1841024555 / КПП 184101001
ОГРН1121841002084

т. (3412), 907-412, т./ф. (3412), 68-69-34
e-mail: vin@vinteplo.ru
Директор:








____________________________/ Крылов Д.А. / 

Дата подписания:  «___» ___________ 2018г.
	Дилер:




Приложение № 1 к Договору об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями
Приложение № 1 к Договору об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями от ___________________________
Таблица предоставления Дилерских скидок

	Модель 

ВИН
	Мощность 

кВт
	Розничная цена,

 руб.
	Заказ, скидка 20%,

Руб.

	«ВИН-3» 220 В.
	3
	35000
	28000

	«ВИН-5» 220 В.
	5
	40000
	32000

	«ВИН-7» 220 В.
	7
	45000
	36000

	«ВИН-7»
	7
	50000
	40000

	«ВИН-10»
	10
	55000
	44000

	«ВИН-15»
	15
	60000
	48000

	«ВИН-20»
	20
	65000
	52000

	«ВИН-25»
	25
	70000
	56000

	«ВИН-30»
	30
	85000
	68000

	«ВИН-35»
	35
	90000
	72000

	«ВИН-40»
	40
	100000
	80000

	«ВИН-45»
	45
	125000
	100000

	«ВИН-50»
	50
	160000
	128000

	«ВИН-60»
	60
	175000
	140000

	«ВИН-70»
	70
	185000
	148000

	«ВИН-80»
	80
	195000
	156000


Скидка на дополнительное оборудование «ВИН» в VIP комплектации (насос циркуляционный, группа безопасности, краны шаровые, фильтр сетчатый, датчик потока) не распространяется. 

	ООО ТД «Альтернативная энергия»

Удмуртская Республика г.Ижевск, ул. Марата 3

р/с 40702810868000099641Удмуртское отделение №8618

ОАО «Сбербанк России» г. Ижевск

к/с 30101810400000000601 

БИК 049401601
ИНН 1841024555 / КПП 184101001
ОГРН1121841002084

т. (3412), 907-412, т./ф. (3412), 68-69-34
e-mail: vin@vinteplo.ru
Директор:








____________________________/ Крылов Д.А. / 

Дата подписания:  «___» ______________ 2018г.
	

	
	


Приложение № 2 к Договору об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями 

ЗАЯВКА НА ПОСТАВКУ ТОВАРА
	Поставщик
	ООО Торговый Дом "Альтернативная энергия"

	Адрес
	Удмуртская Республика, г.Ижевск, ул. Марата 3

	Основание поставки оборудования
	Договор об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями 

	
	

	Дилер:
	

	Адрес:
	

	ИНН/КПП покупателя
	

	На основании п. 6.5, п. 7.1 Договора об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями от _____________________Дилер просит осуществить поставку партии товара в следующем количестве и ассортименте:

	№
п/п
	Наименование товара
	Единица 
измерения
	Количество
	Цена за 
ед., руб.
	Сумма, 
руб.

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	

	6
	
	
	
	
	

	7
	
	
	
	
	

	8
	
	
	
	
	

	9
	
	
	
	
	

	10
	
	
	
	
	

	11
	
	
	
	
	

	12
	
	
	
	
	

	13
	
	
	
	
	

	14
	
	
	
	
	

	15
	
	
	
	
	

	16
	
	
	
	
	

	Срок поставки: 
Примечание:___________________________________________________________________________________ ____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________


РЕКВИЗИТЫ ДИЛЕРА:
Приложение № 3 к Договору об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями 

СПЕЦИФИКАЦИЯ

	Поставщик
	ООО Торговый Дом "Альтернативная энергия"

	Адрес
	Удмуртская Республика, г.Ижевск, ул. Марата 3

	Основание поставки оборудования
	Договор об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями № __________________

	

	Дилер:
	

	Адрес:
	

	№
п/п
	Наименование товара
	Единица 
измерения
	Количество
	Цена за 
ед., руб.
	Сумма, 
руб.

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Примечание: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________


	РЕКВИЗИТЫ И ПОДПИСИ СТОРОН:

	Поставщик:

ООО ТД «Альтернативная энергия»

Удмуртская Республика г.Ижевск, ул. Марата 3

р/с 40702810868000099641Удмуртское отделение №8618

ОАО «Сбербанк России» г. Ижевск

к/с 30101810400000000601 

БИК 049401601
ИНН 1841024555 / КПП 184101001
ОГРН1121841002084

т. (3412), 907-412, т./ф. (3412), 68-69-34
e-mail: vin@vinteplo.ru
Директор:                          




____________________________/ Крылов Д.А. / 

Дата подписания: « ___ » _________ 2018г.

	Дилер:



Приложение № 4 к Договору об оказании дилерских услуг и поставке оборудования партиями 

ОПРОСНЫЙ ЛИСТ

на подбор автономной установки теплоснабжения

на базе Вихревого индукционного нагревателя «ВИН»

1. Сведения о заказчике

	(
	Организация
	

	(
	Адрес
	

	(
	Руководитель
	

	(
	Контактное лицо
	

	(
	Телефон
	

	(
	Факс
	

	(
	Электронная почта 
	

	(
	Дата заполнения ___________________ и подпись заполнившего лист _______________________


2. Общие сведения

	(
	Местонахождение объекта (республика, область, район)
	

	(
	Назначение объекта (жилое, административное, производственное).
	

	
	Вид производства (если производственное)
	

	
	Режим работы здания (одно-, двух-, трехсменный)
	

	(
	Назначение ВИН:

(отопление, вентиляция, ГВС, технологические нужды), и т. д.
	

	(
	Строительная характеристика объекта:

Вид строительных конструкций, из которых построено здание (кирпич, дерево и т.п.)
	

	
	Этажность объекта _______________________________________, 

Высота объекта _________________________________________ м
	

	
	Материал стен ___________________________________________, 

Толщина стен ___________________________________________м
	

	
	Материал теплоизоляции __________________________________, 

Толщина теплоизоляции __________________________________м
	

	
	Общая площадь остекления объекта _______________________м2,

Тип остекления___________________________________________
	

	(
	Общая площадь отапливаемого здания, м2
	

	(
	Строительный объем отапливаемого здания по наружному обмеру, м3 
	

	
	В том числе и теплого подвала, м3
	

	
	Температура в помещении в рабочее время,     ˚С
	

	
	Температура в помещении в нерабочее время, ˚С
	


3. Отопление

	(
	Расчетная тепловая нагрузка для отопления по технической документации (ккал/ч) 
	

	(
	Фактическая тепловая нагрузка (ккал/ч)
	

	(
	Вид теплоносителя: (вода, антифриз, тосол) 
	

	(
	Количество и типы отопительных приборов в системе отопления:
	

	
	- Радиаторы (чугунные, алюминиевые и т.д.) 

общее кол-во секций, высота радиатора 350мм - 500мм
	

	
	- Регистры (диаметр трубы регистра, общая длина труб регистров)
	

	
	- Теплые полы (общая площадь теплых полов)
	

	
	- Калорифер (марка, мощность, производитель)
	

	
	Объем воды в системе, м3
	


4. Вентиляция

	
	Тепловая нагрузка фактическая и проектная, Qф/Qпр., ккал/ч
	

	
	Кратность воздухообмена, n
	

	
	Приточная вентиляция, м3/ч
	

	
	Вытяжная вентиляция, м3/ч
	

	
	Объем воды в системе, м3
	


5. Горячее водоснабжение

	
	Тепловая нагрузка фактическая и проектная, ккал/ч
	

	
	Расход воды:  - максимальный, м3/ч

                         - минимальный, м3/ч
	

	(
	Число потребителей ГВС, чел.
	

	(
	Температура горячей воды, ˚С
	

	(
	Температура холодной воды, ˚С
	

	
	Норма потребления горячей воды, л / (чел×сут)
	

	
	Количество ванн (указать длину), шт.
	

	
	Количество умывальников, шт.
	

	
	Количество душевых сеток, шт.
	

	
	Количество других приборов ГВС (указать вид), шт.
	

	
	Наличие и объем аккумулирующих емкостей, м3
	

	
	Для предприятий общественного питания:

количество посадочных мест

тип предприятия (кафе, столовая, ресторан и т.п.)
	

	
	Другие данные
	


6. Технологические нужды

	
	Тепловая нагрузка, ккал/ч
	

	(
	Теплоноситель
	

	
	Максимальное и минимальное давления Pmax/Pmin, кгс/см2
	

	
	Максимальная и минимальная температуры, tmax/tmin, ˚С
	

	
	Максимальный и минимальный расходы Lmax/Lmin, м3/час
	

	
	Описание и особенности технологического процесса:


7. Другие сведения

	
	Наличие на объекте дифференцированного учета эл.энергии (да/нет)
	

	
	Наличие места подключения 380 В (да/нет)
	


Примечание:
Точность выбора ВИН зависит от точных сведений, указанных Вами в опросном листе.

Строка, выделенная маркером (в первом столбце обязательна к заполнению.

В целях соответствия оборудования потребностям Покупателя, его длительной и бесперебойной эксплуатации, Продавец, до подписания настоящего Договора, выдает Покупателю «Опросный лист», обязательный для заполнения Покупателем. На основании Опросного листа Продавец направляет Покупателю «Коммерческое предложение», содержащее рекомендации по количеству, комплектности и стоимости оборудования, удовлетворяющее потребностям Покупателя. Оригинал Опросного листа и копия Коммерческого предложения прилагаются к экземпляру Договора, хранящегося у Продавца. Копия Опросного листа и Оригинал коммерческого предложения прилагаются к экземпляру настоящего Договора, хранящегося у Покупателя. 

В случае, если Покупатель самостоятельно выбрал оборудование, не заполняя Опросный лист и (или) без учета профессиональных рекомендаций Продавца, изложенных в Коммерческом предложении, относительно необходимой мощности оборудования по отношению к объемам отапливаемого помещения, мощности существующей отопительной системы, и других параметров, влияющих на правильность подбора оборудования и, если выбранное Покупателем оборудование, вследствие установки не будет отвечать требованиям Покупателя, но будет являться полностью исправным, Поставщик имеет право отказать Покупателю в возврате уплаченной по настоящему Договору предоплаты.

Исп. Заболотских Евгений Владимирович
8-9090-607-411
ПОСТАВЩИК: ____________________________/ Крылов Д.А. /        
          ДИЛЕР: ________________________/______________/

